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Scopul cercetarii a fost
explorarea comportamentului
investitional si a alfabetizarii
financiare a investitorilor
romani la inceput de drum sau
cu experienta limitata in
domeniu. Contactul sau nevoia
acestora de accesare a
serviciilor unor experti sau
consultanta de specialitate a
fost, de asemenea, un focus al
demersului de cercetare.

Studiu calitativ realizat de
Carmen Voinea, PhD,
sociolog specializat in cercetare
calitativa si profilare
comportamentald, cadru
didactic asociat la ASE
Bucuresti.
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Comportamentul financiar s
investitional este un subiect din
ce in ce mai relevant in contextul
economic actual, caracterizat prin
diversificarea oportunitatilor de
investitii si accesibilitatea
crescuta a informatiilor financiare.
In Romania acest fenomen a
orimit o atentie sporita in ultimele
doua decenii dinspre mediul
academic, dar si din partea
investitorilor sau a expertilor din
sectorul privat.
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Prin intermediul unui mix de metode
sociologice si teste psihologice, cu un
fundament teoretic informat de
stiintele comportamentale, cercetarea
isi propune sa identifice perceptiile si
motivatiile investitorilor, sursele de
informare utilizate si experienta
investitionala. Este bine documentat
faptul ca trasaturile de personalitate,
conform modelului Big Five
Personality Traits, joaca un rol esential
Tn determinarea aversiunii fatd de risc
si a deciziilor de investitie,

De asemenea, alfabetizarea financiara
influenteazd in mod direct capacitatea
investitorilor de a lua decizii
informate. Prin urmare, aceasta lucrare
nu doar ca reuneste cunostintele
acumulate in literatura de specialitate,
dar isi propune sa aduca la suprafata
nuantele comportamentulu
investitional din Romania, contribuind
astfel la dezvoltarea unor strategii
eficiente de educatie financiara si
consultantd destinata investitorilor.
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Comportamentul financiar si investitional este un fenomen complex
indelung studiat in mediile academice internationale, in Romania
putandu-se observa o mai mare preocupare in ultimii 20 de ani.
Aceasta poate fi explicatd prin diversificarea oportunitatilor de
investitii, a instrumentelor financiare, precum si a ceea ce putem
numi un proces de democratizare a practicilor investitionale, odata
cu explozia instrumentelor digitale si multiplicarea surselor de
informare nemediate de experti, mai ales prin intermediul social
media.

Cercetatorii din diverse discipline de la economie, sociologie sau
stiinte comportamentale, au studiat diferiti factori pentru a explica
varietatea comportamentelor investitorilor, printre care alfabetizarea
financiara (financial literacy) si corelatia dintre trasaturile de
personalitate si comportamentul investitional, inspirate din modelul
celor cinci trasaturi principale de personalitate (Big 5 Personality
Traits Model). Pe aceste traditii si lentile teoretice multidisciplinare
este fundamentatd aceasta cercetare aplicatd, care urmareste sa
contribuie la expertiza in domeniu, insa are si o finalitate practica,
fiind destinata atat furnizorilor de servicii de consultantd
investitionald si financiard, cat si clientilor acestora sau tuturor
investitorilor interesati de subiect. In plus, aceastd cercetare poate fi
utild si educatorilor sau furnizorilor de instrumente educationale
financiare, precum si decidentilor.

Inca din anii ‘90, De Bondt si Thaler (1995), Thaler fiind
recunoscut ca unul dintre cei doi proponenti ai nudge theory
(Thaler si Sunstein, 2008), au urmarit examinarea procesului de
luare a deciziilor financiare in afara paradigmei alegerii
rationale dominanta pana atunci in economie. Acestia au
analizat actiunile concrete ale oamenilor si au cautat principii
comportamentale aplicabile in diferite contexte economice, ca
de exemplu Increderea in sine excesiva.

Decenii mai tarziu, De Bondt, Mayoral si Vallelado (2013) au analizat
anumite cercetari asupra comportamentului financiar pentru a
investiga legatura dintre actiunile oamenilor si incarcarea
informationald, influenta sociala sau aversiunea fata de ambiguitate.
Mai mult, cercetatorii specializati (De Bondt et al, 2008) au adus de-a
lungul timpului si perspective critice asupra studiilor
comportamentale din domeniul financiar (behavioral finance).
Acestea reprezintd un liant Tntre finante si psihologie si sunt definite
de o indepartare de pespectiva standard dominantd, anume ca luarea
deciziilor financiare este pur rationald, propunand in schimb ca este
marcata de bias-uri sau diverse scheme cognitive importante.
Limitele explicative ale paradigmei agentului rational au fost
explorate si in spatiul academic roméanesc, un exemplu ar fi studiul
lui Toma (2015), care a analizat bias-urile comportamentale ale
investitorilor romani (Increderea excesiva, biasul reprezentativitatii si
efectul de dispozitie - disposition effect).
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Varsta si frecventa tranzactionarii au fost identificate ca
variabilele cu efectele cele mai semnificative, concluziile lor
fiind in linie cu cele din alte cercetari, de exemplu cad investitori
tineri au randamente lunare mai mari.

Literatura de specialitate In domeniul analizei comportamentale
a practicilor financiare este una vasta astfel cd aceasta sectiune
se va concentra mai degrabad pe intersectia cu ceilalti doi factori
deinteres: alfabetizarea financiara si trasaturile de
personalitate.

Importanta alfabetizarii financiare pentru comportamentul
investitional este de necontestat, aceastd sectiune prezentand
rezultatelor a doar cateva studii care exploreaza subiectul. Un studiu
cantitativ recent care a analizat nivelul alfabetizarii financiare in
Romania (Farcas, 2024) a aratat ca respondentii prezinta un nivel de
alfabetizare financiard mai avansat decat cei prezentati in studiile
empirice anterioare realizate pana acum in Romania, una dintre
explicatiile oferite fiind numarul in crestere de seminarii oferite
gratuit de institutiile financiare Tn ultima vreme. O altd concluzie este
ca persoanele cu un nivel mai ridicat de cunostinte financiare sunt
mai Tnclinate sd economiseasca sau sa investeasca in actiuni sau
obligatiuni.

Studiul Standard & Poor’s Ratings Services Global FinLit Survey (2014)
indicd Tnsd o situatie Tngrijordtoare la nivelul populatiei generale,
Romania avand un procent de doar 22% de educatie financiara, cea
mai scazutad ratd din Uniunea Europeana. Un alt studiu (Horobet et al,
2020), care s-a concentrat pe studentii din domeniul economiei sau
business-ului, a indicat un nivel relativ crescut de alfabetizare
financiard care depinde Tnsa de variabile precum varsta, stilul de
viata, proprietatile detinute si propria experienta cu tranzactii
financiare. Avand Tn vedere ca cercetare noastrda a mers pe un public
segmentat, persoane care au venit excedentar si un anumit
comportament investitional deja conturat, raportul poate contribui la
subiectul alfabetizarii financiare Tnsa in randul unui public mai nisat.

Mai aplicat pe comportamentul investitional, Nitoi et al (2022)
examineaza legatura dintre bunadstarea financiarda, comportamentul
financiar si alfabetizarea financiara in Romania, pe un esantion
reprezentativ de 1.391 de respondenti.

Rezultatele arata ca doar 8,27% dintre romani au raspuns
corect la toate cele trei intrebari de alfabetizare financiara
,Big Three” cu diferente semnificative in comparatie cu
economiile avansate - Germania (53,20%), Elvetia (50,10%),
Olanda (44,80%) etc. sau chiar In comparatie cu cel al
economiilor in dezvoltare, precum Albania (9,68%), Macedonia
de Nord (10,70%), Serbia (17,11%), Bulgaria (17,94%) etc.
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Clichici st Moagar-Poladian (2022) au ardtat ca un nivel adecvat
de cunostinte financiare de baza al populatiei contribuie la
atingerea bundstarii individuale, asieurand stabilitatea
pietelor financiare si functionarea corespunzatoare a
economiei.

Printre principalele concluzii ale studiului lor a fost c3
incluziunea financiara scazuta din Romania este strans legatd
de educatia financiara inadecvata si ca populatia
subestimeaza beneficiile economiilor pe termen lung.

Alt studiu (Nitoi si Pochea, 2024) a analizat corelatia dintre
alfabetizarea financiara si Tncrederea in bancile centrale,
concluzionand ca cetatenii cu un grad ridicat de alfabetizare
financiara au un nivel de Tncredere mai ridicat Tn banca centrald, dar
mai scdzut in guvern. Nicolescu si Tudorache (2020) au analizat
comportamentul investitional in fonduri mutuale prin examinarea
diverselor influente 1n luarea deciziilor, Tn pietele din Europa Centrala
si de Est. Studiul concluzioneaza ca decizia de investitie se bazeaza
partial pe cunostinte, deoarece investitorii din regiune iau in
considerare doar o parte din informatiile disponibile atunci cand iau
decizia de a investi. Comportamentul de investitie al investitorilor din
regiune este mai degraba similar decat diferit atunci cand decid sa
investeasca Tn fonduri mutuale.

Toate aceste cercetari sunt valoroase pentru ca arata implicatiile pe
care alfabetizarea financiara le poate avea asupra altor aspecte ale
credintelor, perceptiilor sau comportamentelor investitionale.

Trasaturile de personalitate Big Five —deschidere,
constiinciozitate, extraversie, agreabilitate si
neuroticism/stabilitate emotionald— ofera o alta lentila prin
care putem sd examindm comportamentul financiar si de
investitii. Studiile indica faptul ca aceste trasaturi influenteaza
modul in care indivizii abordeaza riscul, gestioneaza investitiile
si raspund la schimbarile de pe piata.

Un studiu recent (Jiang et al, 2024) realizat asupra unui numar de
cateva mii de investitori americani Tnstdriti a urmarit sd examineze
relatia dintre personalitate si deciziile de investitie. Astfel, autorii au
concluzionat ca trasaturile de personalitate Big Five sunt corelate cu

convingerile investitorilor despre piata de capital si economie,
preferintele de risc si tendintele de interactiune sociala.

Neuroticismul si deschiderea s-au evidentiat prin puterea lor
explicativa pentru investitiile Tn actiuni: investitorii cu un nivel ridicat
de neuroticism si cei cu un nivel scdazut de deschidere tind sa
investeasca mai putin in actiuni. Wooten si Folger (1999) s-au
concentrat pe un grup tintd mai specific al antreprenorilor la inceput
de drum pentru a analiza comportamentul lor in aceasta etapa si
trasaturile lor de personalitate.
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Studiul lor sugereaza ca managerii concediati care Tncearca sa
infiinteze noi afaceri sunt mai predispusi sa fie emotional stabili,
suspiciosi fata de ceilalti, ferventi si mai inteligenti, comparativ cu cei
care reintrd Tn piata muncii intr-o manierda mai traditionald. Pe de alta
parte, autorii au constatat ca cei care incep afaceri sunt mai putin
deschisi la experiente (de exemplu, incapatanati) si posibil mai
dependenti de grup. Desi aceste descrieri nu se potrivesc in mod
special cu stereotipul unui antreprenor, acestea par a fi calitati
adaptative pentru cei care supravietuiesc ca noi initiatori de afaceri.
Mai mult autorii au aratat ca a fi realist si constient de importanta
contactelor de afaceri (de exemplu, prin networking) ofera avantaje
evidente antreprenorului. Avand Tn vedere ca majoritatea
respondentilor din aceastd cercetare sunt antreprenori cu diferite
grade de experientd, o cercetare care sa urmareasca liniile trasate de
Wooten si Folger poate fi utild si Tn contextul local.

Un alt studiu (De Bortoli et al, 2019) a evaluat patru paradigme si
capacitatea explicativa a acestora asupra profilului de risc al
investitorilor in luarea deciziilor financiare. Cele patru paradigme au
fost: teoria perspectivei din economia behavioristd (prospect theory),
analiza profilului investitorului (investor profile analysis - IPA), testul
de personalitate Big Five si testul de reflexie cognitiva (Cognitive
Reflection Test - CRT). Studiul a concluzionat ca persoanele care au
o tolerantd mai mare la risc conform IPA, care incalca teoria
perspectivei si care au un grad ridicat de deschidere la experiente au
cea mai mare probabilitate de a-si asuma niveluri mai ridicate de risc
n deciziile lor de investitie. in ceea ce priveste CRT, un numar mai
mare de raspunsuri corecte la acest test are o relatie inversa cu
asumarea riscurilor.

Mai aproape de intersectiile teoretice ale cercetarii noastre, analiza
realizatd de Aren si Hamamci (2019) a explorat efectele alfabetizarii
subiective si financiare, trasaturilor de personalitate Big Five si
emotiilor (fricd, furie, speranta si tristete) asupra aversiunii fatd de
risc, intentiei de investitie riscanta si alegerilor de investitie.
Rezultatele au indicat cd doua trasaturi de personalitate (neuroticism
si deschidere) si doud emotii (frica si tristetea) au fost identificate ca
predictori ai aversiunii fata de risc. in ceea ce priveste intentia de
investitie riscanta si aversiunea fata de risc, doua trasaturi de
personalitate (neuroticism si deschidere) si doud emotii (frica si furia)
s-au dovedit a avea putere explicativa.

in concluzie, aceasti sectiune a urmarit sa prezinte non-exhaustiv
cateva dintre contributiile teoretice si empirice recente asupra
comportamentului investitional, Tn principal din Romania, Tnsa cu
trimitere la alte cercetari internationale, precum si la teorii
recunoscute sau deja clasice. Astfel, intelegerea interactiunii dintre
alfabetizarea financiara si trasaturile de personalitate este esentiala
pentru dezvoltarea de interventii tintite care sd imbunatateasca
deciziile de investitie. Odata cu progresul tehnologiei si multiplicarea
platformelor de tranzactionare online, nevoia de educatie financiara
devine din ce Tnh ce mai importantd. Prin recunoasterea influentei
personalitdtii asupra comportamentelor financiare, expertii,
educatorii si factorii de decizie politicd pot implementa programe
care sa raspunda nevoilor si caracteristicilor specifice ale diferitelor
profile de investitori.
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Cercetarea a utilizat un mix de metode sociologice (interviul in
profunzime semi-structurat) si un test psihologic dezvoltat
special pentru a analiza intersectia dintre trasaturile de
personalitate si talentele financiare ale investitorilor (adaptarea
modelului Big 5 Personality Traits). Astfel cercetarea imbing
traditia sociologica cu cea a stiintelor comportamentale
aplicate i1n domeniul practicilor si comportamentelor
investitionale.

Grupul tinta a fost compus din investitori romani la inceput de drum
sau cu ceva experientd, insad nevoi neacoperite de invatare si
consultanta. Cercetatorii au folosit esantionarea de convenienta
(convenience sampling) prin retelele profesionale ale antrepenorilor
LT.Wealth, in special retele de investitori. Astfel au fost inclusi Tn
cercetare 21 de respondenti carora li s-a aplicat testul 5 Talente
Financiare, iar dintre acestia 13 au participat la interviuri in
profunzime. Ca profil socio-demografic, 14 sunt femei si 7 barbati,
majoritatea din categoria de varsta 30-40 de ani.

Ghidul de interviu a reflectat scopurile cercetarii si a abordat patru
dimensiuni principale:
[ ) Alfabetizarea financiarad, inclusiv prin auto-evaluarea
cunostintelor financiare si investitionale;
® Perceptii si comportament investitional prin subdimensiuni
ca: perceptii despre investitii, motivatie, obiective pe termen
scurt si mediu, categoriile si experienta de investitii, inclusiv
prin auto-evaluarea performantelor;
o Comportament de economisire;
® Nevoi si perceptii despre utilizare serviciilor unor
experti/consultantd de specialitate.

Respondentii au primit si semnat un formulat de consimtamant
informat Tnainte discutiei pentru a se asigura confidentialitatea si
respectarea rigorilor GDPR, iar interviurile au fost transcrise. Analiza
datelor s-a realizat prin codarea (open coding) transcrierilor.

Aspectele comportamentale vor fi extrase de-a lungul
urmatoarelor sectiuni deoarece acestea pot fi decelate dintr-o
varietate de practici, dar si perceptii, de la strategii de
economisire, la categorii de investitii sau la sursele de
informare si consultanta folosite.

Cele mai frecvente asocieri ale cuvantului ”investitii” realizate de
respondenti au fost cu alti termeni de natura financiara precum:
bani, surplus, venit pasiv exemple de tipuri de investitii (crypto, bursa
imobiliare). ins3 termenul a fost asociat cu alte aspecte din afara
dimensiunii financiare precum: suplus sau venit pasiv, libertatea,
siguranta familiei, FIRE (Financial Independence, Retire Early),
investitie in sine si Tn viitor, statut, eficientd, nevoia de cunostinte
sau informatii.
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"Cand ma gandesc la investitii md gandesc la niste bani
care produc autoritate sy alti bani pentru mine in timp ce
stau. Ma refer la faptul ca pot sa-mi ofere acces la
anumite programe de know-how. La faptul ca pot sa-mi
ofere acces la anumite comunitati Cum ar i, nu stiu,
comunitatile sa zicem, jucatorilor de golf.” (I, 39 de ani
antreprenoare)

Cercetarea a urmarit sa exploreze perceptiile respondentilor in
privinta utilizarii venitului disponibil (disposable income), apetentei
pentru investitii si a tensiunii dintre investitie, economisire si
pierdere.

Astfel, acestia au fost rugati sa Tsi exprime opiniile plecand de la
afirmatia: "un venit ce depaseste nivelul cheltuielilor curente care nu
este investit reprezinta de fapt o pierdere”. Cei mai multi dintre ei au
avut pozitiondri ambigue, considerand cd aceastd pozitionare depinde
de contextul personal si profesional sau momentul din parcursul
investitional Tn care se afla.

“Ca disciplina inteleg ideea si da, conceptual rezonez cu
bucata asta. Discutia e ca e foarte mult subiectivism intre
nivelul ala de ce ti-ar ajunsge si nivelul de unde ajungi, de
fapt. Adica care e nivelul de baza al vietii tale unde te
ihcadrai din total venit si, de fapt, unde te ducr. 12 000
venit sicu 10 000 cheltuiel; aia 2.000 inseamnd teoretic
ar i un disposable income. Dar e o plaja foarte subtila si
foarte rapida si foarte repede poti sa zici daca nu esti
disciplinat. Ca eu avem nevoie de 12000, nu de 10 000,
de fapt. Vorbind de acum &6 luni am fost mai putin
disciplinat, acum sunt mai disciplinat. Acum as rezona
mult mai mult cu cauza ta decat rezonam acum & luni, un
an.” (F, antreprenor, 40 de ani)

"S7aa, s7nu, cumva. Adica, da, pe de-o parte este o
plerdere pentru cd ai putea sa faci ceva mai mult din el
pe termen lung, sisate ajute. Sinu pentru ca poti sa-t1
faci poftele inimii mai speciale sa zic asa. Dar m-as duce
outin mai mult spre da decat spre nu.” (I, 31 de ani,
antreprenoare)
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Interpretarea calitativa a tuturor raspunsurilor indica mai degraba o
tendintd de a fi de acord cu afirmatia. Un aspect interesant care a
reiesit din multe interviuri a fost detalierea nevoii de a investi
disposable income Tn raport cu temperarea unor tentatii
consumeriste.

Unele voci au sustinut ca este nevoie de echilibru, ca acest venit
trebuie investit pentru auto-dezvoltare (cursuri, cunostinte etc) sau
pentru well-being, Tnsa in anumiti parametri.

"Eu zic cd dacd nu este investit este pierdut. Adica daca si
acela este destinat tot consumului din punctul meu de
vedere este waste.” (I, 39 de ani, antreprenoare)

“Da, depinde de context. Pentru ca sunt contexte si
contexte in viata, nu stiu. As zice cd raspunsul e diferit in
functie perioada vietii dar total dacd am bani pe care nu-
7 folosesc dacd se cheltuiesc mai bine investesc. Sau
depinde acum. Unii bani sunt necesare a 17 cheltuiti pentru
well-being dar sa nu exagerez cu ei. Eu as zice un
echilibru.” (V. 33 de ani, angajat multinationala)

Comportamentul investitional si deschiderea spre investitii pare ca
sunt asociate cu expunerea la alte persoane cu talente financiare
exersate Tndelung, experientd de investitii sau antreprenoriat, fie ca
acestea sunt membri ai familiei, prieteni sau cunostinte. in plus, o
parte semnificativa dintre respondenti ei insisi iau decizii financiare
impreund cu partenerul/a de cuplu. Unii dintre respondenti au
mentionat cazul parintilor sau chiar bunicilor ca model, iar cel putin
o persoana a mentionat ferm ca doreste ca afacerea sa sa fie un
“business generational”.

Atunci cand vorbim de decizii luate Tn cuplu, cativa respondenti au
mentionat ca cei doi parteneri au abilitdti complementare, de
exemplu unul este mai organizat, iar celdlat mai creativ. in plus, asa
cum va fi detaliat in sectiunea 3.5, apetenta pentru investitii poate
proveni si dintr-un grad ridicat de alfabetizare financiara, de
exemplu, persoane autodidacte care au folosit o varietate de surse
de informare, in afara retelelor personale, precum participarea la
cursuri sau urmarirea conturilor de social media ale unor experti in
domeniu.

Trebuie mentionat si aici ca aceste concluzii sunt rezultatele unui
demers inductiv de cercetare, specific analizei datelor calitative.
Acestea se pot constitui Tn ipoteze de cercetare care pot fi testate
ulterior prin metode cantitative pe un numar mai mare de subiecti.
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auto-evaluarii experientei lor investitionale,
cu 0 medie a notelor pe care sile-au acordat
de doar 3,93 din 10.

Aceasta poate fi explicat din nou de profilul tinta al participantilor la
studiu, investitori fara experienta, cu experienta limitatd sau care au
intampinat dificultati in traseul lor investitional. Mai mult
respondentii si-au evaluat nu numai experienta efectiva si varietatea
investitiilor, ci si randamentul acestora.

Detalierea experientelor lor a relevat un tablou eclectic si complex,
vezi Tabelul 1, Tn special coloana "Varietate categorii” care reprezintd
suma diferitelor tipuri de investitii.

Pe de o parte, la interviuri au participat persoane cu experienta
limitata, de exemplu, o persoana care a investit doar intr-o asigurare
cu componenta de economisire sau altd persoana care a investit doar
in imobiliare si putin crypto.

La polul opus, printre respondenti au fost Tnsa si persoane cu

experienta
' T U experientd variatd, din mai multe puncte de vedere: temporal,
-| ﬂ\/egt] -U O m ala calitativ si cantitativ, de exemplu o persoana cu un portofoliu
J

complex, de la imobiliare, la actiuni listate pe bursa, inclusiv ETF-uri,
actiuni nelistate, asigurare de viatd, crypto, produse financiare, avand
activ suport, marfuri, de tipul metale pretioase etc, pentru a caror
gestionare foloseste servicii de consultantd, se informeaza individual
(ex. prin diverse cursuri, newsletter) si utilieaza tool-uri si trackere.

Tabel 1. Profil & comportament investitional

curs sl INVESTITORUL CUTEZATOR
A empatie: INVESTITORUL CONECTOR
A curs jul_INVESTITORUL CUTEZATOR 33 snist s 1l o !F Ix » X B . ' .
A strateqis (NVESTITCRUL STRATLG
A rezilients: INVESTITORUL REZILENT |
A rezilients: INVESTITORUL REDUENT  37|anzreprencore 7 1[broker |o 3 |x x «
A | angajat multinational 2 SIQ_ 1 .
A resiflents. INVESTITORUL REZTLENT | |
A rezilienta: INVESTITORUL REZILIENT 35 |anwreprencare 7 2|8 D 3] N Ix 8
g IE"' INVESTITORUL CONECTCR | nlmmgman 3 15,:( D 3 N B N
C empatia: INVESTITORUL CONECTOR
0 resillena INVESTITORUL REZILIENT |
F rasilianta INVESTITORUL REZIUEN]  20anuepeenar 7 slo D &|x x . .
G resilients INVESTITORUL REDILIENT
[ [empatin INVESTITORUL CONECTOR 31{antreprrnoare 4 210 {4 3 . .
| Joursjel INVESTITORUL QUIEZATOR 3%[antrepeencare [ 58 0 5lx x « ¥ ¥
! renilients INVESTITORUL REY LIENT antregeencare $ 7N o 2= x
L rezillents INVESTITORUL RED LIENT
L cura jul INVESTITORUL CUTEZATOR 36 |angejat multinaticns!d 7 oroker [0 1
5 curs jui INVESTITORUL CUTEZATOR ansrepeenor bl s|n 0 2% x * .
v curs jul- INVESTITCRUL QUTEZATCR 33|angsjst muitinaticnsid B oo D 6lx IE x . . Ix

-
hello@ltwealth.partners www. ltw.world IN linkedin

(+40) 757 124 124

Raport cercetare comportament investitional


https://www.ltwealth.partners/
https://www.linkedin.com/company/lt-wealth/
https://www.linkedin.com/company/lt-wealth/

W

curating wealth.
crafting legacies

experienta
investitionald

hello@ltwealth.partners

(+40) 757 124 124

Din punct de vedere al popularitatii, categoriilor de investitii,
imobiliarele si activele crypto au fost cele mai atractive, prezente la
9 persoane din 13.

Desi pe primele locuri in interesul respondentilor, perceptiile asupra
celor doua sunt foarte diferite. Imobiliarele sunt percepute n
continuare ca o investitie sigura, cu o singura exceptie a unei
persoane care a intdmpinat probleme cu un dezvoltator imobiliar
care a intrat in insolventa.

Explicatia unuia dintre respondenti e relevanta pentru modul cum
sunt percepute imobiliarele: e o investitie de-asta de batrani. De a
pune banii deoparte in caz ca te calca trenu.” (S., antreprenor).
Trebuie mentionat ca pentru unii dintre investitori imobiliarele sunt
legate de gestionarea lor prin AirBnB.

Cu putine exceptii Tn care activele crypto sunt considerate investitii

cu randament bun, majoritatea respondentilor care au investit Tn ele
au facut-o mai degraba facute pentru a experimenta, pentru a testa
sau a fi prezenti pe acea piatad, unii recunoscand volatilitatea acestei
categorii.

"Nici nu stiam cd se poate s3 profiti de
scaderi atunci Era doar crestere.

S1 din momentul ala atractia a crescut si
cand au apdarut uneltele pentru toatd lumea
de tranzactionare de day trading pe crypto,
mad refer la partea de futures pe Binance

unde fiecare om neinstruit poate sa-si
oiardd banii

Acolo am inceput sd invat chart-uri s7am
trecut de la crypto, unde mi-am dat seama

cd intr-adevar este foarte volatil”

(A, 32 de ani artist)

Cele mai putin populare active printre participantii la studiu sunt:
produsele derivate (optiuni, CFD-uri - contract for difference) si
produsele financiare avand activ suport marfuri (metale pretioase,
petrol, soia etc). Acestea s-au regasit doar in portofoliul a doua

persoane, cele cu un comportament investitional diversificat. Titlurile
de stat si investitiile Tn artd, de asemenea, nu s-au aflat in portofoliul
decat a doud persoane. ins& daci mai multi au afirmat ci ar fi tentati

sd investeasca Tn artad, unii si din motive sau interese personale,
titlurile de stat nu par foarte atractive.
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ST cred cd am intrebat-o la un moment-aat
pe contabila noastra. 1-am zis, dar eu cand
am bani mai multi, ce pot sd fac’ 57 ea mi-
a zis de aceste titluri de stat care sunt cele
mai, nu stiu, rentabile sau low, nu mari stiu
de cum s-a pronuntat, dar mi s-a parut un
pic ceva comunist, asa dupd cum suna.
Deci nu stiu, investishez mai departe.”

(I, 39 de ani antreprenoare)

Corelarea talentelor financiare, bazate pe modelul celor cinci
trasaturi de personalitate, cu experienta investitionala si
comportamentul propriu-zis este greu de realizat Tn cadrul acestei
cercetari calitative. Un motiv principal a fost ca interviurile au vizat
explorarea Tn profunzime a perceptiilor, motivatiilor si practicilor
investitori care a relevat o varietate de variabile care influenteaza
comportamentul.

Printre acestea enumerdam: expunerea la comportamente si informatii
financiare si investitionale Tn reteaua personald, un nivel ridicat de
alfabetizare financiara si efort de invatare si informare pe cont
propriu, existenta unui venit excedentar, contractarea serviciilor unor
consultanti etc. O cercetare cantitativa ulterioara este recomandata
pentru ca, prin tehnici specifice, sa poata testa ipotezele propuse si
scoate la suprafata corelatii intre variabilele de interes.

Tabel 2. Talente financiare & Profilul 5P al investitorilor
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Obiectivele financiare si investitionale pe termen scurt sau lung ale
respodentilor au variat in functie de experienta investitionala,
capitalul disponibil si perceptiile acestora despre viitor si ce
inseamna o viatd buna pentru ei, confundandu-se in unele cazuri cu
motivatiile pentru care sunt interesati de investitii.

Raspunsurile au acoperit o plaja larga, de la persoane care doresc sa
isi consolideze veniturile pasive, sa plateasca studiile copiilor, sa
investeasca un procent bine stabilit din venituri, respectarea unui
plan de achitare a datoriilor sau persoane care peste un numar de ani
tintesc catre FIRE.

Tn aceeasi directie, obiectivele pot fi corelate cu diferite motivatii sau
filosofii de viatd ale respondentilor, persoane care tind spre retire
early, libertate financiard, reconversie profesionald, o viatd mai putin
consumerista sau carora investitiile le pot asigura venituri pasive
pentru a le permite sa reduca presiunea asigurarii veniturilor
necesare unui trai bun.

"FIRE la 4/ de ani acum avand 33 Avand
in vedere inflatia si stii cum se calculeaza.
(.) Am pus o suma de 3330 de euro lunar,
ajustat la inflatie, dupd aceea am pus-o in

cat timp as djunge la ea, ajustat cu inflatia si

asa mai departe. Eu avand si chestia asta

arn..

Cochetez mult si cu ideea de stoicism.

Adica sa numa duc sa am un pasive

Income sa-mi acopere un stil de viatd.. un
stil de viata din asta super capitalist, in

care cheltui si consum si asa...

Imi place s3 fiu eficient, echilibrat, adica
imi place sa si consum, sa ma bucur de tot

dar sa nu exagerez asa un echilibru”

V., 33 de ani angajat in multinationala
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Deoarece majoritatea respondentilor au avut stabilite obiective pe
termen mediu si lung (10-30 de ani) se poate concluziona cd acorda o
importanta sporita acestora comparativ cu cele pe termen scurt, de
exemplu cele pentru urmatorul an. Pentru unii dintre ei, aldturi de
obiectivele setate, se regaseste si continuarea procesului de
informare sau de accesare a serviciilor unor experti.

"Tot ceea ce fac acum as vrea sa se dezvolte
mult mar mult si sd gasesc acel mecanism..
Unele lucruri sa mearga de la sine. 53 nu mai
1L eu mai mereu prezenta. 54 pot sa le
gestionez si de la distantd In momentul in
care vori putea s3 fac acest lucru, cu sisurantd
asta va 11 cea mai buna investitie. Zona aceasta
pe care eu am decis de acum cativa ani sa
merg este o zona care va 11 mereu la mare
cadutare.” (B, 32 de ani antreprenoare)

"De astaziin 10ani... as vrea sd imi finantez
consumul doar din venituri pasive. 51548 joc
mai degraba, un rol de actionar, board
member la mai multe companii unde sunt si
investitor.” (I, 39 de ani antreprenoare)

"Pe termen lung ar 17 cumva ca eu sa reusesc
sd maintretin dininvestitiile pe care le
generez si eventual daca e sd vreau sd fac
ceva profesional, sa fac de placere cel mai
mult nu din faptul ca trebuie. Eu oricum nu
sunt genul de om care sd stea loculur, adica de
MUNCIt oricum o s8 MunNcesc, dar cumva as
vrea sa nu existe presiunea asta cd trebuie sa
muncesc ca sa trebuiascd sa md intretin.” (1,
31 de ani antreprenoare)
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Obiectivele pe termen scurt au fost, in general, mai specifice si
caracterizate de concretete.

"Short-term aveam fonaul de urdenta, dar s-a
aus dracu in momentul in care trebuie s3 dau
30 000 de euro, asa ca trebuie sd refac
Medium-term: career advances, family
olanning adicd educatie si familie. 51 long-

term, independenta financiara.’
(V. 33 de ani, angajat multinationals)

"Dacd-i pe un an, cred ca as vrea ca 20% din

JJ

banii pe care il fac sd investesc
(N, 31 de ani artistd)

"Sunt fericitd cu casa, da, dar probabil cad de
anul vittor o sa incep pe partea de low risk,
adicd prin contul de economii pe care-l am, sa
dau acces celor de la bancd sa facd
reinvestitii.”

(A, 37 de ani antreprenoare)

Participantii la studiu au strategii de economisire variate, de la
persoane care nu au un plan definit, la persoane care au obiective
foarte clare si complexe, de exemplu, procente lunar stabilite din
venituri sau alte surse. Doar o mica parte (3 persoane) au o rutind si
o disciplina foarte stricta de economisire.

Mai degraba, se poate afirma cd majoritatea respondentilor au
strategii de economisire foarte laxe sau nu au rutine clare, o
persoand afirmand chiar cd merge pe ”intuitie” sau pe ceea ce simte.

Coroborat cu comportamentul lacunar de accesare a serviciilor de
consultanta financiara si investitionald (sectiunea 3.6) se poate
concluziona ca existd nevoie neacoperite Th aceasta privinta. O
cercetare cantitativa ulterioarda poate explora mai tintit acest aspect.
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*Doar din... munca, practic. Bugetul 3la a fost
doar din job. Cel mai novice mod posibil-am
banii, i1 pun. N-am banii nu-i pun. (..) Nuam
facut saving. Am castigat 5000 am cheltuit
5000 am castigat 15000 am cheltuit 15.000
oentru cd why not? Sisunt in aceeasi situatie.
Oricdt de multi bani castig sau oricdt de putin
cadstig md limitez la acea lund. Situatie din care
vreau sd scap. Siatunci nu pot sa-ti raspund la
intrebare decat nu consider ca banii save-uiti
neinvestiti sunt o pierdere pentru ca nNu am save-
uit bani niciodata. Cel mai departe in save-uit
bani, am ajuns cu Revolut Spare Change care imi
18 bani 1ard sa stiu s7imi spune undeva”

(A, 33 de ani artist)

"Am intr-adevar, lunar, din castisurile mele, un
procent care se duce automat in economie. Da,
am o anumitd suma pe care o las libera pentru
zona asta de investit in mine. 51 o zona in care
our si simplu pun pentru economir In orimul
rand. sunt foarte organizatd cu chelturelile adica
inclusiv cu casa. Toate au avut etape toate au
avut excelur] toate au avut.. Se stie fiecare
oiulita cat a costat si cat a... Adicd totul a fost
foarte documentat. (..) Nu am intrat in datorii nu
am facut credit, adica am preferat.. OK nuluna
asta, nu luna urmdatoare. Daca nu ne permitem,
peste inca doud luni Orice poate s3a astepte,
asta este. Dar in continuare am lasat 10% din
venit sa se ducd in economit.” (A, 3/ de ani
antreprenoare)
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"Am un bonus anual care imi intrd si reprezinta
undeva la cateva mii de euro s dla caut sa il
investesc 100%. Nu cheltui niciodatd mai mult
decat produc in luna respectivd si faciar, sa
spun, 20-30%, cam 20% deoparte pentru
investitii Ma focusez ca sunt prioritdti s7
orioritati " (V. 33 de ani, angajat multinationald)

Codarea raspunsurilor respondentilor privind motivatia care i-au
mobilizat catre experienta investitionala a relevat trei categorii
principale de repertorii:
® nevoia de sigurantd sau libertate financiara la jumatate
dintre respondenti (7 din 13);
® interesul pentru investitii sau de a nu ldsa banii sa se piarda
(3 din 13);
® nevoia de cunoastere si experimentare, curiozitatea sau
interesul trezit de persoane din reteaua personala sau diversi
formatori de opinie (3 din 13).

Pentru prima categorie se poate observa cautarea unui sentiment al
sigurantei aldturi, Tn unele cazuri, de urmarirea libertatii (financiare).

Chiar daca investitiile unor respondenti din aceasta categorie arata o
apetenta pentru risc sau urmarirea unor randamente mari pe termen
scurt, totusi motivatia poate proveni Tn acelasi timp dintr-o nevoie de
siguranta. Doar in aparentd cdutarea sigurantei exclude o persoana
cu un profil de risc ridicat sau care Tsi doreste obtinerea libertatii
financiare.

Unul din cazurile exemplare este al persoanei cu profilul investitional
cel mai diversificat dintre respondenti si printre putinii la care a
reiesit ca provine dintr-o familie cu experienta precariatului
economic.

"Cred ca majoritatea, cd in copilarie partea de
financiar a fost foarte.. Reprezenta o problema
Parintii imi luau alocatia ca sa cumpere de
mancare, sa faca pe la casa chestii

Am inceput sa-mi vad alocatia pe la 16 ani
cand au inceput si ej sa fie mai ok. 51 atunci
mi-am dat seama cat de mare e efortul asta
financiar..”

(V. 33 de ani, angajat multinationald)
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in categoria persoanelor pentru care motivatia izvoraste din interesul
pentru investitii si nevoia de a nu lasa banii sa se piarda se poate
afirma ca fondul comportamental este unul mai degraba pragmatic,
un venit suficient de mare care sa permitd investitia acelui
disposable income.

“Motivatia este mai degrabd una destul de

orasmatica. Pentru cd pur sisimplu, cred cd e

nevoie ca de la un punct incolo sd faci bani
mai smart. Decr e ceva ce vine cumva firesc

M7 se pare super propice pentru cd pot sd ma
risc mai mult, neavand obligatii sociale din
categoria credite, copii. Eu cred ca oamenii

care au familie sunt mai cumpatati in risc si
investitii cred eu.”

(I, 39 antreprenoare)

Nu n ultimul rand, similar cu categoria anterioara sunt respondentii
pentru care existd un interes pentru investitii, Tnsa ce Ti diferentiaza
fata de cei de sus este cd aceastd curiozitate a fost suscitatad de
persoane din reteaua personald (e.g. cunostinte, partener, familie)
sau de diversi formatori de opinie (e.g. influenceri, experti cu
expunere pe social media), sau chiar din ambele surse.

"In 2018 am observat oameni care postau
chart-uri pe Instagram si am descoperit un
baiat (..) siisi punea in fiecare an 200 000 de
dolari intr-un cont si la final de an scotea un
milion. Mis-a parut foarte interesant siam
incercat sa-l urmaresc si sa-mi dau seama ce
face Adica nu sunt pacanele, nu sunt pariurr
ce face, ce-1asta’ £ ok se spunea despre
bursa, dar mi se parea cd trebuie sa ai ceva
atestat, sa 111 firma Nu intelegseam cum pot7 s&
ajungi tu sa basgi in bursa si sa profiti de
cresteri scaderi. S1din momentul dla atractia
a crescut si cand au aparut uneltele pentru
toatd lumea de tranzactionare, de day trading
oe crypto, ma refer la partea de futures pe
Binance unde fiecare om neinstruit poate sa-
si piarda banii” (A, 33 de ani. artist)
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“Nu mi-au placut niciodatd cifrele. 51 cand am
vazut chestia asta, probabil fix s-a starnit un
interes pe care eu tot il am de vreo doi ani. Dar
poate ar trebui sieu sd investesc in niste
lucruri Poate ca ar trebui si eu sd fac niste
lucrur?. Nu doar (..) in afacere cdin asta
investesc. Dar sa nu-mi tin toate ouale in
aceeas] pentru ca pandemia fix asta ne-a
invarat, stir? S& 1im un pic mai smart si.sd nu
fie doar in acelasi cos 57 pandemia si
potentialele astea alegeri” (A, 36 de ani
antreprenoare)

Daca repertoriile de motivatie ale investitorilor au avut cateva linii
directoare comune, alegerea momentului pentru a deschide un
portofoliu de investitii este mult mai puternic determinata de diverse
variabile personale si profesionale.

Pentru unii respondenti este asociat cu obtinerea unei sume mari de
bani care poate fi investitd, alt respondent considera ca 2025 "o sa
fie un an de stabilitate financiara”, pentru altii este vorba de planuri
de diversificare deja trasate sau inceperea mai riguroasa a etapei de
informare si investitii cu sume mici.
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Marturiile respondentilor au indicat doud surse principale de
informare si alfabetizare financiara si investitionald: reteaua
personald (prieteni, cunostinte, familie sau partener/a de cuplu) si un
tablou eclectic de persoane specializate, de la influenceri, la
profesionisti, brokeri, consultanti financiari.

in plus, unii respondenti au combinat aceste doui surse principale in
parcursul lor. Bagajul familial de cunostinte si experiente
investitionale a reprezentat pentru unii dintre investitori o expunere
la aceste comportamente si o sursa recunoscuta de inspiratie.

"Cunostintele pe mine m-au ajutat cel mar
mult. 51.cand am hotdrat sd achizitionez
apartamentul, tot o cunostinta, o prietend
foarte bund mi-a zis de un complex, un
dezvoltator imobiliar care era foarte bine
cotat pe piatd. Isi luase jubitul e
apartamentul intr-un complex facut de
dezvoltatorul respectiv si urmau si surorile er
53-51 cumpere.

Simi-a zis, uite cd e un dezvoltator foarte bun
sl eu aveam in plan sa-mi cumpar un
apartament pentru cd e varsta sila varsta
noastrd oarecum ne 3ndim sila partea asta.
Doar ca mergeam pe premisa ca trebuie sa
fac o analizd detaliata a pietei, asttel incat sd
1au decizia potrivita si cu privire la zond si cu
orivire la dezvoltator imobiliar si mi se parea
foarte greu. 57 m-a ajutat foarte mult input-ul
de la prietena mea. Bineinteles ca am fdcut si
eu research dupa dar mult mai lisht.”

(L., 36 de ani)
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Trebuie mentiont ca, desi reteaua personala este o sursa de
informatii si chiar de inspiratie pentru a investi pentru multi
respondenti, nevoia de a se documenta pe cont propriu a fost
prezentd la toate persoanele intervievate, fie ca a variat in
complexitate, de la simpla urmarire a postarilor pe social media ale
unor persoane considerate reputabile, la urmareau unor cursuri
tehnice, folosirea serviciilor unor consultanti sau ultilizarea unor
aplicatii/trackere pentru portofoliul detinut.

Persoanele cu surse variate de informare si cu un nivel crescut de
complexitate tind sa urmareasca atat surse locale, de exemplu
experti sau influenceri din Romania, cat si persoane din Statele
Unite, China, lumea araba etc.

Printre sursele de informare mentionate au fost: newslettere de la
diverse publicatii sau persoane, platforme de stiri locale sau
internationale, conturi de social media (Instagram, Facebook,

LinkedIn etc), cursuri, vloggeri, podcast-uri, carti. Se poate afirma ca

unii dintre participanti au nivel ridicat de alfabetizare financiara, de

raportare critica, cunosc trendurile (e.g. "zona de frugalitate”) sau pot

recunoaste ”social media guru’s”. La polul opus au fost doua
persoane care recunosc ca au dificultdti in a se informa sau filtra
sursele deoarece ”simt ca nu tin pasul cu informatia. (...) Si Tmi da
super multa anxietate. Fluxul mare de informatii. Azi investeste n
aia, maine n aia.”

"Nu am o sursd constanta, pentru cd trebuie

sa-mi caut efectiv pe Google ce ma

intereseaza pe mine in punctul X, pentru cd

am impresia ca toate sursele astea de
informare vor sa-mi vanadd ceva. Nu ma
directioneaza obiectiv.

In spate e tot timpul o solutie pe care e o au
deja gata pregatitd Siatunci daca, de

exemplu, am auzit de la tine de aceste ETF-uri

in weekend, eu m-apuc si caut pe net. Mi-am
mai intrebat prieteni care stiu cd joaca pe
bursa siam zis, da, cred ca as putea sa incerc
cu asta, ca pare mai sate.” (I, 39 de ani,
antreprenoare)
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crafting legacies respondentii s-au dovedit reflexivi si mai degraba retinuti in ratingul
pe care si l-au oferit, cu o medie de 5.61 a notelor.

Pe langa influenta retelei personale, trebuie accentuat ca o concluzie
cheie a acestei cercetari accentul pus de investitori pe educare,
informare si cunoastere, de multe ori autodidact, acest efort fiind
esential unei experiente financiare de succes sau chiar pentru
dezvoltarea personala.

"Cred cd ce am reusit in cea mai mare parte a
fost sd ma educ, sd gestionez ce am, cat de cat
Adica din punct de vedere tehnic sau teoretic
(.) Ceaminvatat am invatat pe apucate, pe
surse de aici s7 pe acolo. Am inceput asa sa discut cu

n f ormare cunoscutii” (A, antreprenor)

"Nu te opresti niciodata din a invadta. Mereu ar
& ceva de invatat.. Sunt foarte dornic sa invat
mai multe lucruri” (A, 33 de ani artist)

alfabetizare
financiara si
investitionala
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Prin chiar profilul urmarit in selectia respondentilor cei mai multi
dintre ei nu au apelat la consultanta, iar analiza raspunsurilor ne
indica ca exista nevoi neacoperite privind accesarea acestor servicii.

Aceste nevoi provin din recunoasterea limitelor documentarii
individuale, a lipsei de timp sau chiar, intr-unul dintre cazuri, regretul
unor decizii investitionale gresite pe care un consultant la momentul
potrivit le-ar fi putut evita.

"Pentru ca timpul imi pare cel mai scump.
Absolut cel mai scump. S eu nu vreau, de
exemplu, in investitii acum. Mi-ar lua ani de
zile. 57T acum cand zic ani eu sunt sigurd cd e
despre ani. Pentru ca cand. daca mie mi este
Curios sa invar ceva, eu as vrea sd stiu multe
despre asta. Unu. Doi Ar trebui, as vrea sa fac
asta doar in cazul in care vreau sa excelez in
domeniul 3sta.

Eu nu vreau sd excelez in cunostinte de
investitie. Nu. Adica, numai este o chestie care
sd md aprinda. Daca as vrea sd stiu cum sa
investesc pentru mine, clar. 51 atunci nu vad
niciun rost eu sd stau sd citesc carti, strategii
Istorice despre investitii cd trebuie sa stii mai
mult decadt ce se intdmpla acum, ca sa stii real
macar ceva despre bani. gestiunea lor s unde
sd investesti si cum. Asta este parerea mea.”
(N, 31 de ani artistd)
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"Ulterior, toamna trecutd, 57 asta cu
apartamentele asta a fost lectia... La momentul
ootrivit mai bine platesc un consultant scump
0e speta respectiva, fie ca vorbim de avocati,
fie cd vorbim de cineva pe investitii 51am
trecut prin experienta asta cu apartamentele
am platit o casa de avocatura sd-mi dea o
opinie legald ce ar trebui sa fac ca sa fiu ok

[ot asa, pe partea asta de IPS, md sfdtuiesc cu
cineva, un tip care e cunoscut, e un blogger
cunoscut [.. ] Siam mai discutat cu el Dar
momentan nu mai am alte nevor. 51 cam asa, la
modul ca asta a fost lectia, plateste
specialistul la momentul potrivit it's fine. (..)
Mi se pare ca este in Romania cultura asta, cd
noile stim pe toate, le facem pe toate, sine
1eftinim, stii te ieftinesti pentru 500 de euro si
constati ca pierzi mult mai mult.”

(V. 33 de ani, angajat multinationals)

Doar patru dintre investitori au contractat serviciile unor experti, doi
au apelat la brokeri de credite, Tnsa aproape toti considerd ca au
nevoie de consultantad in acest moment sau foarte aproape in viitor
dupa ce fsi vor stabili planurile mai concret.

Chiar si dintre cei putini care au folosit consultanti, o persoana a
ajuns din intdmplare, alta recunoaste cd a avut o rezistentd initiala,
iar ezitarea de apela la experti posibil sa il fi costat pierderi
semnificative de sute de mii de euro pentru ca nu a avut curajul sa
vanda niste actiuni la momentul potrivit.

Acesta din urma ofera explicatii culturale pentru care investitorii
romani nu folosesc mai des serviciile expertilor, aceastd concluzie
putand constitui o ipoteza de lucru pentru viitoare cercetari.
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“Deci, cum am reusit sa lucrez cu el e o
poveste foarte amuzantd, pentru ca nu l-am
ales intr-un fel Pur si simplu, dstia, dacd stiy,
0agina de Facebook la primul BB, asa se
numeste, au campanie umanitard. Am licitat
oentru, ada.. Asa am ajuns sa lucrez cu el Adicd
n-a fost nimic. Am zis, e ok, [-am investigat,

asa cum sa fie, hai sa mergem.” (I, 39 de ani
antreprenoare)

in privinta plus valorii aduse de un consultant, respondentii considera
ca le-ar aduce un plus de cunoastere, de ghidare, ar economisi un
timp de invatare pe care nu il au, i-ar ajuta sa evite alegerile gresite,
le-ar aduce claritate sau obiectivitate.

"Cumva, cred cd, in primd instanta, as vrea sd
inteleg care sunt lucrurile la care as putea sa
ma uit. Pentru ca ti-am spus ca obiectivul meu
oe termen lung il inteleg stiu ce vaa dar, ok,
NuU POt Neaparat sa vad cum pot sa ajung
acolo.”

(I, 31 de ani antreprenoare)

"Cred cd tocmai zona asta de plan concret sau
de mod concret de a executa executa planul
ala 53 fie obiectiv. Cred ca acolo ar 11 57 clar,
sd fie ceva care sa nu necesite atentia mea
zilnicd imi dau seama ca e ceva de care nu ma
1in, dacd e sa calculam asa.”

(S, antreprenor)
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Un demers reflexiv, dar contrafactual, asupra parcursului lor
investitional a ardtat ca respondentii ar fi avut nevoie atat de
instrumente psihologice, cat si de cunostinte.

Cunostintele le-au lipsit insd unui numar mai mare dintre participanti

(6 din 13), iar acestea au variat de la nevoia de informatii privind
zonele de tehnologie, financiard, de management. Doua persoane
care s-au confruntat cu dificultdti majore Tn carierd considera ca

daca ar fi avut mai multe cunostinte ar fi putut evita acele perioade.

"Daca aveam niste cunostinte financiare sau,
nu stiu, mai dezvoltate, probabil ca n-as fi

facut pasul niciodata Asta ar 11 fost.
Dacd as 17 stiut sa analizez mult mai bine

situatia si ain punctul vedere financiar si din
multe alte puncte de vedere probabil ca da,

n-as mai 11 preluat acel business. 51 de o

analiza financiara si de o analiza cumva de

013td 57 de multe analize

O analizd pe care eu am trecut-o printr-un
filtru extrem de prost la varsta respectiva.”

(A, 36 antreprenoare)

Anumite instrumente psihologice sau de dezvoltare personalad ar fi
fost, de asemenea, utile pentru patru respondenti pentru evitarea

anumitor obstacole sau chiar pierderi, uneori in combinatie si cu lipsa

informatiilor.

"Ce m-a ajutat pe mine in ultimii cinci ani ca
sd pivotez? Adicd ldsand la o parte asta de
consultant, de coaching daca vrei sa ne
ducem s7in soft

Aveam niste porniri ale mele din copilarie pe
care le-am inteles greut, dar am inteles ce

faceam acolo si eram foarte mult catre altii si

mai putin catre mine. £ra trasdtura clara. (..)
People pleasing dacd vrei siasta inseamnd o
sacrificare de nevor.”

(F., 40 de ani, antreprenor)
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in continuarea acestei intrebari, respondentii au fost rugati si
reflecteze la cum ar fi fost ei sau cum ar fi aratat viata lor astazi
daca ar fi avut toate instrumentele psihologice si cunostintele
necesare pentru investitii competente la primul job sau primul
demers antreprenorial.

Pe langa cateva rdaspunsuri care au mentionat aspecte materiale (mai
multe proprietdti sau venituri pasive mai mari), unii dintre
respondenti considera ca ar fi avut si implicatii de natura psihologica,
de exemplu ca ar fi avut mai mult curaj.

"Eu, pur sisimplu, in perioada aia am fost
foarte stresatd de prietenii mei care faceau,
investeau in tot felul de crypto, dar s7 scoteau,
schimbau si am fost foarte foarte, foarte
stresati de ce s-a intdmplat cu er. Am fost eu
stresatd de ce s-a intdmplat cu ei s7imi pdrea
asa un baubau, stii? Si din pdcate, n-am avut
0e nimeni care sa-mi zicd, fata mea, baga-i

acolo si uitd-i. Mie cand imi zici: cati bani ai? st

zic 5.000 de euro. Baga-i si uitd-i Eu asa rac”
(N, 31 de ani artistd)

"As 17 dorit sa investesc mult mai mult in
dezvoltarea mea, chiar sivocationala, chiar si
educationald. 51acolo imi reprosez. Pentru ca
dacd md dezvoltam mult mai mult pe anumite
domenii, probabil acum si cu, bineinteles, un
ajutor de specialitate, nu as 17 fost singura in
anumite momente cand voiam sa incep un
anumit proiect, poate ca as 11 fost la un alt
nivel acum.”

(B, 32 de ani, antreprenoare)
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Aceastd sectiune analizeaza corelatiile dintre scorurile obtinute de
respondenti la testarea Big Five si patternurile lor de comportament
investitional observate Tn cadrul interviurilor.

Demersul nostru a avut la baza ipoteza ca trasaturile de
personalitate influenteaza modul in care indivizii percep riscul,
oportunitatile si gestionarea deciziilor financiare.

Desi cohorta analizatd nu poate fi considerata reprezentativa
statistic la nivelul intregii populatii, distributiile scorurilor si
convergenta observatiilor calitative permit formularea unor
patternuri interpretative relevante.

Tabelul de mai jos sintetizeazd scorurile medii obtinute pentru

fiecare dimensiune:

Raport cercetare comportament investitional

Dimensiune Scor mediu Observatii
agregat (%) principale
Extroversiune 71% Activitate sociald
ridicatd, acces bunla
informatii
Stabilitate 849 Rationalitate in
emotionald decizii, rezilientd la
volatilitate
Agreabilitate HO6EY% Echilibruintre
colaborare si
autonomie
decizionald
Constiinciozitate /4% Tendints spre
planificare riguroasa
Deschidere cétre 45% Predilectie pentru
experiente solutii traditionale
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Extroversiune (Extroversion)

Majoritatea respondentilor (aproximativ 70%) prezintd scoruri peste
medie la extroversiune. Aceasta trasatura faciliteaza schimbul activ
de idei, colaborarea si participarea la retele de investitori.
Investitorii extrovertiti sunt mai deschisi la accesarea de informatii
diverse si la participarea Tn comunitdti financiare, ceea ce 1i poate
ajuta sa identifice oportunitati emergente. Totodata, riscul asociat
este influentabilitatea sociald, cu potentialul de a adopta strategii
populare fara evaluare criticd proprie.

Stabilitate Emotionald (Emotional Stability)

Un pattern puternic observat este scorul foarte ridicat la
stabilitatea emotionala — peste 80% dintre respondenti se
incadreaza in zona superioard a scalei. Aceasta caracteristica
sugereaza o capacitate excelenta de a gestiona stresul financiar si
volatilitatea pietei. Investitorii din aceasta categorie sunt capabili sa
evite panicarea n perioade de scadere si isi mentin planurile
investitionale pe termen lung, indiferent de fluctuatiile externe.

Agreabilitate (Agreeableness)

Nivelurile de agreabilitate sunt variate, cu o medie usor peste
pragul de 50% (aproximativ 60-65%). Cei cu scoruri mai ridicate au
tendinta de a accepta mai usor sugestiile externe, fiind deschisi sa
invete din experientele altora. Totusi, agreabilitatea extrema poate
deveni un dezavantaj in situatii care necesitd luarea unor decizii
ferme sau respingerea unor sfaturi eronate.

Constiinciozitate (Conscientiousness)

O trasatura majoritar prezenta este constiinciozitatea ridicata.
Aproximativ 60% dintre respondenti au scoruri peste 75%, ceea ce
sustine un stil investitional structurat, orientat spre planificare si
disciplina. Acesti investitori au sanse mai mari sa isi seteze
obiective clare, sd respecte planuri de investitii si sa practice o
diversificare riguroasa a portofoliului. Pe de alta parte,
constiinciozitatea extrema poate reduce agilitatea Tn adaptarea
rapida la schimbari de piata.

Deschidere catre experiente nof
(Intellect/Imagination)

Scorurile sunt Tn general moderate spre scazute, cu o medie in jur
de 45-50%. Aceasta tendinta indica o orientare preponderent
traditionald Tn alegerile investitionale — preferintd pentru active
familiare, predictibile (ex: imobiliare, obligatiuni, actiuni blue-chip) si
o reticentd in fata instrumentelor mai inovatoare sau speculative
(ex: criptomonede, tehnologii emergente).
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Femeile (14 din 21 respondenti) par sa
manifeste o mai mare orientare spre invatare
colectiva si schimb de informatii, dar uneori
pot amana asumarea deciziilor riscante in
lipsa unei confirmari externe clare,

Extroversiune si agreabilitate mai ridicate: favorizeaza participarea
la comunitati de investitori, preferinta pentru luarea deciziilor In
colaborare si o deschidere sporita catre sfaturile expertilor.

Mai putina autonomie decizionald: tendinta de a cduta validare
externd inainte de asumarea unor decizii financiare importante.
Aceasta caracteristica poate intari procesul de informare, dar poate
intarzia asumarea oportunitatilor rapide.

Stabilitate emotionald ridicatd: sprijind capacitatea de a traversa
volatilitatea pietelor fara panicd, ceea ce indica o rezilienta
excelentd in contexte financiare instabile.

Barbatii (7 din 21 respondenti) tind sa
manifeste o autonomie sporitd in decizii si o
usoara preferinta pentru explorarea de noi
clase de active, mentinand insa disciplina
investitionald observata la nivel de ansamblu.
Constiinciozitate si autonomie mai ridicate: in general, scoruri mai
mari la disciplina si mai scazute la agreabilitate, ceea ce sugereaza

o abordare mai independenta si mai stricta a procesului
investitional.

Nivel similar de stabilitate emotionald: contrar stereotipurilor, nu
exista diferente majore intre sexe in capacitatea de a gestiona
stresul financiar.

Deschidere catre inovatie moderata: barbatii sunt usor mai deschisi
decat femeile la explorarea de noi tipuri de active si instrumente
emergente, insa diferenta nu este substantiala.

www.ltw.world IMN linkedin

Raport cercetare comportament investitional


https://www.ltwealth.partners/
https://www.linkedin.com/company/lt-wealth/
https://www.linkedin.com/company/lt-wealth/

W

curating wealth.
crafting legacies

corelarea
trasaturilor de
oersonalitate

&
comportamentul
investitional

implicatii
oentru strategn
de investiti

hello@ltwealth.partners

(+40) 757 124 124

Datele agregate privind profilurile de personalitate ale
respondentilor sugereaza un set clar de recomandari privind modul
in care investitorii pot fi sprijiniti sa isi dezvolte strategii financiare
personalizate, adaptate trasaturilor lor dominante.

Stabilitate emotionala ridicata — oportunitatea
de a dezvolta strategii de portofoliu pe termen
lung

Respondentii prezinta in general un nivel ridicat de stabilitate
emotionald (medie de 84%), ceea ce indica o rezilientd importanta
in fata fluctuatiilor pietei si o posibilitate redusa de a reactiona
emotional in fata volatilitatii.

Aceasta caracteristica ofera cadrul ideal pentru promovarea unor
strategii investitionale axate pe obiective de termen lung -
construirea de portofolii diversificate, orientate spre crestere
sustinuta, investitii recurente si reinvestirea dividendelor.

Investitorii din acest profil pot fi consiliati sa evite ajustarile
frecvente ale portofoliului pe baza stirilor de moment si sd mentina
un ritm constant de investitii, chiar si Tn perioadele de corectie sau
criza financiara.

Nivel moderat spre ridicat de extroversiune -
importanta educatiei financiare prin
comunitati

Majoritatea participantilor (71% scor mediu la extroversiune)
demonstreazad o deschidere importanta catre colaborare si schimb
de idei.

Aceasta trasaturd poate fi strategic valorificatd prin incurajarea
participarii lor la comunitati de investitori, grupuri de educatie
financiara sau platforme colaborative de schimb de experienta.

Accesul constant la perspective diverse Ti ajutd sa rafineze
strategiile proprii, sa evite "blind spots" decizionale si sa ramana
conectati la dinamica pietei. Totusi, coaching-ul financiar
personalizat trebuie sd le Tntdreasca si autonomia decizionals,
pentru a evita supraexpunerea la opinii externe sau riscul de a

replica comportamente de turma in perioade de volatilitate ridicata.
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Agreabilitate moderata — echilibruintre
colaborare si autonomie in luarea deciziilor

Scorurile la agreabilitate indica o deschidere rezonabild spre
colaborare, dar si o capacitate de filtrare critica a informatiilor.
Aceasta caracteristica este extrem de valoroasa pentru investitori,
deoarece le permite sd Tnvete din comunitati, dar si sa Tsi mentina
independenta strategica.

Pentru acest grup de profil, este recomandata cultivarea unui cadru
decizional propriu: elaborarea de criterii clare pentru selectia
investitiilor, aplicarea unor checklist-uri de analiza obiectiva a
riscurilor si mentinerea unui ,jurnal de investitii" pentru autocontrol
si reflectie asupra deciziilor luate.

Nivel ridicat de constiinciozitate — consolidarea
orin planuri investitionale riguroase, dar si
cultivarea flexibilitatii adaptive

Constiinciozitatea ridicatd (medie de 74%) indica o populatie de
investitori bine organizati, meticulosi si orientati spre atingerea
obiectivelor financiare stabilite.

Acesti investitori sunt foarte potriviti pentru strategii structurate:
planuri de investitii multi-anuale, setare de obiective financiare,
utilizarea regulata a rebalansarii portofoliului.

Totusi, exista riscul rigidizarii excesive a strategiilor. In acest
context, coaching-ul financiar trebuie sa incurajeze mentinerea unui
spatiu de adaptabilitate: posibilitatea de a integra treptat noi clase
de active (de ex. ETF-uri pe sectoare inovatoare), ajustarea
ponderilor Tntre active in functie de ciclurile economice si analiza
anuala a relevantei portofoliului in raport cu schimbarile
contextuale.

Deschidere moderata spre scazuta catre
experiente — nevoia de diversificare educata si
graduala

Nivelul de deschidere catre experiente noi (medie 45%) sugereaza
un profil conservator-investitional dominant, orientat Tn special
catre active familiare si predictibile.

Acesti investitori sunt bine ancorati in clase de active sigure
(obligatiuni, imobiliare, fonduri mutuale traditionale), dar riscad sa
piardd oportunitati emergente din sectoare precum tehnologia,
energia verde sau pietele emergente.

Strategia recomandata este introducerea educatiei financiare
targetate — sesiuni de tip "explorare ghidatd" care sa le explice
beneficiile si riscurile expunerii controlate la active inovatoare. De
exemplu, investirea unui procent minor (5-10%) din portofoliu Tn
sectoare cu potential ridicat, dar intr-un cadru de risc gestionabil.
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Trasatura Impact asupra comportamentului

dominanta investitional

Stabilitate emotionala Rezilientd, decizii rationale, evitarea
mare panicli

Constiinciozitate mare | Portofolii structurate, respectarea

planului investitional

Extroversiune
moderat-ridicata

Acces rapid la informatii, risc de
influentd sociala

Agreabilitate
moderata

Echilibru intre colaborare si autonomie
decizionala

Preferinta pentru active sigure, evitarea
investitiilor speculative

Deschidere scazuta

Concluzie extinsa, corelatii personalitate -
comportament investitional

Profilul respondentilor descrie investitori disciplinati, echilibrati
emotional si moderati Tn deschiderea lor cétre risc si inovare.
Dezvoltarea performantelor investitionale pentru acest tipar va
depinde in special de mentinerea disciplinei existente, dublatd de
cresterea graduald a adaptabilitatii la noile contexte de piata.

Nota de metodologie:

Interpretarile prezentate trebuie privite in contextul dimensiunii
reduse a esantionului si al specificitatii grupului investigat. Aceste
tiparuri indica tendinte relevante pentru optimizarea strategiilor
investitionale personalizate, dar necesitad validare suplimentara Tntr-
un cadru cantitativ mai amplu, de care vom beneficia in a doua
etapa a studiului LT.Wealth
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Cercetarea calitativd desfdsuratd Tn randul investitorilor romani a
scos la suprafatad o serie de concluzii valoroase care pot fi utile atat
specialistilor din mediul academic, cat si expertilor din domeniul
financiar sau chiar investitorilor. Concluziile prezentate aici pot fi
privite ca ipoteze care deschid drumul catre alte cercetdri si invita
alti cercetatori sa testeze validitatea acestora prin metode
cantitative sau sa puna sub lentild alte aspecte putin explorate.

O concluzie generald propus Tn raport trateazd comportamentul
investitional si deschiderea spre investitii care par a fi asociate cu
expunerea la alte persoane cu talente financiare pregnante,
experientd de investitii sau antreprenoriat, fie ca acestea sunt
membri ai familiei sau prieteni. In plus, o parte semnificativd dintre
respondenti ei insisi iau decizii financiare Tmpreuna cu partenerul/a
de cuplu. Unii dintre respondenti au mentionat cazul parintilor sau
chiar bunicilor ca model, iar cel putin o persoana a mentionat ferm
ca doreste ca afacerea sa sa fie un "business generational”. Atunci
cand vorbim de decizii luate in cuplu, cativa respondenti au
mentionat ca cei doi parteneri au abilitdti complementare, de
exemplu unul este mai organizat, iar celdlat mai creativ.

La nivel de perceptii, respondentii asociaza termenul de ,investitii”
nu doar cu conceptele financiare, ci si cu valori precum libertatea,
siguranta si statutul social. Aceasta complexitate a perceptiilor
sugereaza ca investitorii nu doar ca cautd randamente financiare, ci
si o imbunatatire a calitatii vietii prin investitii informate.

Experienta investitionald a participantilor variaza semnificativ, de la
cei cu cunostinte limitate, care vad imobiliarele ca o investitie
sigurd, la cei cu portofolii diversificate, inclusiv active crypto.
Aceasta diversitate subliniazad faptul ca experientele anterioare si
expunerea sociala influenteaza puternic comportamentul
investitional, iar educatia financiard joaca un rol esential n
dezvoltarea incredibila a investitorilor.

Obiectivele pe termen scurt, mediu si lung ale investitorilor sunt
reflectate Tn dorinta de a asigura venituri pasive, ceea ce indicd o
tendinta accentuatd catre libertatea financiara. Respondentii
valorizeaza planificarea pe termen lung si par sa fie constienti de
necesitatea adaptarii acestora la contextul personal si economic,
ceea ce Tncetineste uneori actiunile imediate.

Motivatia pentru a investi este influentata de nevoia de siguranta,
dorinta de a nu ldsa banii sa se piarda si curiozitatea pentru noi
oportunitati. Aceasta sugereaza ca investitorii romani sunt
influentati nu doar de conditiile economice, ci si de factorii
psihologici si sociali, demonstrand complexitatea deciziilor de
investitie.
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Tn privita alfabetizarii financiare si a sursele de informare ale
investitorilor, cercetarea indica o dependenta de reteaua personala,
dar si o necesitate de educatie continua si autodidacta. Investitorii
recunosc valoarea diversificarii surselor de informare pentru a lua
decizii mai fundamentate, ceea ce subliniazd importanta educatiei
financiare Tn evolutia comportamentala a investitorilor.

Perceptia asupra serviciilor de consultanta aratda ca majoritatea
respondentilor nu au apelat la experti, indicand nevoia de sprijin
externalizat. Respondentii constientizeaza limitele in cunostintele
lor, punand accent pe utilitatea consultantei Tn evitarea greselilor
investitionale semnificative.

Reflectand asupra parcursului investitional, participantii sugereaza
ca ar fi beneficiat de instrumente educationale si sprijin psihologic,
confirmand importanta unei pregatiri adecvate pentru a face fata
provocarilor din domeniu.

Cercetarile viitoare ar trebui sa se concentreze pe studii
longitudinale, cantitative care sa testeze ipotezele emergente din
acest raport asupra interactiunilor dintre alfabetizarea financiara,
trasaturile de personalitate si comportamentul investitional. Noi
cercetdri sunt necesare si pentru a monitoriza schimbarile Tn
atitudinile si comportamentele de investitie Tn timp, mai ales intr-un
domeniu atat de dinamic, Tn special pe masura ce diversifica
posibilitatile de educatie financiard sau pentru a tine pasul cu
inovatiile financiare si tehnologice.
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ne Insotesti pe
drumul cunoasteri
financiare!

Acest raport LTWealth marcheaza Tnceputul unui nou mod de a

intelege investitiile: personalizat, constient si construit pentru viitor.

Multumim participantilor si, Tn mod special, Carmen Voinea, PhD,
sociolog si cadru didactic asociat la ASE Bucuresti, pentru
coordonarea acestei cercetari esentiale.

La LT.Wealth, credem cd educatia financiard personalizatd este
cheia unei prosperitdti durabile.
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